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1. ЦЕЛИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

1.1 Целью изучения дисциплины «Аудит» является формирование компетенций обучаююегося в оббектной области и

предметной среде дисциплины; понимания новых закономерностей развития современных цифровых технологий

в экономике и образовании, в условиях формирования глобальной цифровой экосистемы.

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ООП

Цикл (раздел) ООП: Б1.В.ДЭ.05

2.1 Требования к предварительной подготовке обучающегося:

2.1.1 Анализ и управление изменениями в организации

2.1.2 Оценка рисков

2.1.3 Системы бизнес-аналитики (BI)

2.1.4 Бизнес-планирование

2.1.5 Налоговый менеджмент

2.2 Дисциплины и практики, для которых освоение данной дисциплины (модуля) необходимо как

предшествующее:

2.2.1 Анализ и управление изменениями в организации

2.2.2 Бизнес-анализ

2.2.3 Внутренний анализ и аудит

2.2.4 Налоговый менеджмент

2.2.5 Оценка рисков

2.2.6 Системы бизнес-аналитики (BI)

2.2.7 Анализ эффективности бизнеса

2.2.8 Контроль и управление проектами

3. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

(МОДУЛЯ)

ПК-5: Оценивает эффективность деятельности подразделений по воздействию на риски, по результатам которого

разрабатывает мероприятия по управлению рисками совместно с ответственными за риск сотрудниками

организации-владельцами риска

Планируемые результаты обучения (показатели освоения индикаторов компетенций)

ПК-5.1: Самостоятельно проводит поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных

контактов и контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в

офисе организации или в удобном для клиента месте), телефонные переговоры

Знать:

удовлетворительно поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и контактов из

централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в удобном для

клиента месте), телефонные переговоры

хорошо поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и контактов из

централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в удобном для

клиента месте), телефонные переговоры

отлично поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и контактов из

централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в удобном для

клиента месте), телефонные переговоры

Уметь:

удовлетворительно применять  поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и

контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в

удобном для клиента месте), телефонные переговоры

хорошо применять  поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и контактов из

централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в удобном для

клиента месте), телефонные переговоры

отлично применять  поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и контактов из

централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в удобном для

клиента месте), телефонные переговоры

Владеть:

удовлетворительно навыками применения поиска и привлечения новых клиентов целевого сегмента на основе личных

контактов и контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе

организации или в удобном для клиента месте), телефонные переговоры

хорошо навыками применения поиска и привлечения новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и

контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в
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удобном для клиента месте), телефонные переговоры

отлично навыками применения поиска и привлечения новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и

контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в

удобном для клиента месте), телефонные переговоры

ПК-5.2: Осуществляет операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента существенную дополнительную информацию, определяеят условия

сотрудничества, подписывает документы о сотрудничестве, втом числе на долгострочную перспективу

Знать:

удовлетворительно операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента суюественную дополнительную информацию, определяеят условия

сотрудничества, подписывает документы о сотрудничестве, втом числе на долгострочную перспективу

хорошо и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за финансовой консультацией, уточняет

у клиента суюественную дополнительную информацию, определяеят условия сотрудничества, подписывает документы о

сотрудничестве, втом числе на долгострочную перспективу

отлично и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за финансовой консультацией,

уточняет у клиента суюественную дополнительную информацию,

Уметь:

удовлетворительно применять  операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента суюественную

хорошо применять  операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента суюественную

отлично применять  операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента суюественную

Владеть:

удовлетворительно навыками применения операционного и информационного обслуживания клиентов, самостоятельно

обратившихся за финансовой консультацией,

хорошо навыками применения операционного и информационного обслуживания клиентов, самостоятельно обратившихся

за финансовой консультацией

отлично  навыками применения операционного и информационного обслуживания клиентов, самостоятельно

обратившихся за финансовой консультацией

ПК-5.3: Способность осуществлять планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского

учета и составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

Знать:

удовлетворительно планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и составления

бухгалтерской (финансовой) отчетности

хорошо планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и составления бухгалтерской

(финансовой) отчетности

отлично  планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и составления бухгалтерской

(финансовой) отчетности

Уметь:

удовлетворительно  применять планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и

составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

хорошо применять планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и составления

бухгалтерской (финансовой) отчетности

удовлетворительно  применять планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и

составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

Владеть:

удовлетворительно  навыками применения планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского

учета и составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

хорошо навыками применения планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и

составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

отлично  навыками применения планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и

составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

В результате освоения дисциплины (модуля) обучающийся должен

3.1 Знать:

удовлетворительно поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и контактов из

централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в удобном для

клиента месте), телефонные переговоры
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удовлетворительно операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента суюественную дополнительную информацию, определяеят условия

сотрудничества, подписывает документы о сотрудничестве, втом числе на долгострочную перспективу

удовлетворительно планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и составления

бухгалтерской (финансовой) отчетности

3.2 Уметь:

удовлетворительно применять  поиск и привлечение новых клиентов целевого сегмента на основе личных контактов и

контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе организации или в

удобном для клиента месте), телефонные переговоры

удовлетворительно применять  операционное и информационное обслуживание клиентов, самостоятельно обратившихся за

финансовой консультацией, уточняет у клиента суюественную

удовлетворительно  применять планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского учета и

составления бухгалтерской (финансовой) отчетности

3.3 Владеть:

удовлетворительно навыками применения поиска и привлечения новых клиентов целевого сегмента на основе личных

контактов и контактов из централизованной базы потенциальных клиентов, проводит встречи с клиентами (в офисе

организации или в удобном для клиента месте), телефонные переговоры

удовлетворительно навыками применения операционного и информационного обслуживания клиентов, самостоятельно

обратившихся за финансовой консультацией,

удовлетворительно  навыками применения планирование и внутренний контроль организации и ведения бухгалтерского

учета и составления бухгалтерской (финансовой) отчетности


